Bimestrale

10-291%4 ,I . I‘ ] fr
aster . . Pagina
Llesttunieation e 1 ns pnorssslglll‘\ﬁ C

ANNUNCIATA LA PARTNERSHIP TRA EVOGY £ HARPACEAS

LPaccordo strategico mira a supportare enti e aziende che operano nel settore AECO nella transizione energetica
e nella digitalizzazione
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evogy

Beslutien anavgy

zione BIM al calcolo
strutturale e geotec-

Evogy e Harpaceas an-
nunciano la loro partner-

¢ da darsi alla fase di progettazione e re-
alizzazione, al fine di ottimizzare risorse

ship volta a integrare le
rispettive tecnologie e com-
petenze per offrire soluzioni
avanzate e sostenibili nel
settore delle costruzioni.

Le due aziende

Evogy, B Corp e societa
Benefit, & attiva nel campo
della decarbonizzazione
degli edifici attraverso I'u-
so combinato di intelligenza artificiale
e competenze umane. L'azienda si im-
pegna nel ridurre gli sprechi energetici,
supportando i propri clienti nel raggiun-
gimento degli obiettivi di sostenibilita e
nella transizione digitale ed energetica.
Harpaceas, si impegna nella trasforma-
zione digitale del settore delle costru-
zioni. L'azienda offre tecnologie e servizi
specialistici che spaziano dalla modella-
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nico, oltre a consu-
lenza strategica, for-
mazione e solutions
integrator.

Cosa comportera la
partnership

La sinergia tra Evogy
e Harpaceas promet-
te di portare vantaggi
ai clienti di entrambe
le aziende. Integrando le tecnologie di
Evogy per la gestione e |'ottimizzazio-
ne energetica con le soluzioni digitali
avanzate di Harpaceas, i clienti potran-
no beneficiare di edifici piu efficienti e
sostenibili. Questa collaborazione offrira
supporto completo durante tutte le fasi
del progetto, dalla progettazione alla
gestione operativa. "Se guardiamo alla
vita di un edificio, moltissima attenzione
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e processi e impattare il meno possibile
sullambiente. Altrettanta attenzione é
pero da darsi anche alla fase operativa
e gestionale dell'edificio, che nasce con
la volonta di essere efficiente e che tale
dev'essere mantenuto” afferma Amos
Ronzino, Sales & Partnership Mana-
ger di Evogy. Conclude “Per questo mo-
tivo bisogna affidarsi ad aziende esperte
nel supportare il real estate con soluzio-
ni tecnologiche e innovative ormai matu-
re, da cui non si pud pil prescindere™’La
collaborazione con Evogy & una grande
opportunita di unire le forze per affron-
tare le sfide energetiche e ambientali
del settore delle costruzioni, offrendo
soluzioni integrate che mirano a portare
efficienza e sostenibilita” dichiara Paolo
Bertini, Key Account & Business Deve-
lopment Manager di Harpaceas.
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